Uzdevumi/ vingr indjumi Socialas zinibas un vésture. 6.4. Ka raksturot uznéméjdarbibu?

Biznesa ideja

Sasniedzamais rezultats: esmu radijis produktu, balstoties uz izstradato biznesa ideju.
Demonstréju prasmi skaidrot, ka veidojas produkta cena, analiz&ju radita produkta
mérktirgu, pieprasijumu péc ta un konkurentu darbibu. Izdaru secinajumus par sava
uznémuma konkurétsp&ju. Giistu pieredzi, piedaloties uznémeéjdarbibas pasakumos.

1. uzdevums.

Izt€lojies, ka esam 2035. gada. Uznémumi izstrada produktus un piedava patérétajiem,
domajot par to, lai produkts sniegtu maksimalo labumu sabiedribai, saudzétu apkartgjo vidi
un uznémeéjdarbiba butu ilgtsp&jiga. Pircgji, izveloties preci un pakalpojumu, riipigi pienem
lémumus. Tu vadi veiksmigu uznémumu.

Uzraksti 3 iemeslus, kapéc tavs uznémums darbojas tik veiksmigi.

2. uzdevums. Darbs grupa.
[zlasiet tekstu.

Ideja (no sengrieku val. 10éa) ir specifiska doma vai koncepts, kas rodas cilvéka prata
domasSanas rezultata. Idejas biznesam var iegtit visdazadakajos veidos, pieméram, noskatot
idejas celojumos, lasot biznesa zurnalus, apmeklgjot izstades un prezentacijas, klausoties
raidierakstus, parskatot ierakstus socialajos tiklos, p€tot specialas publikacijas par nozaru
attistibu un tendencém, piedavajot papildinajumus esoSiem produktiem, noskatot kadu kon-
krétu potencialo klientu vajadzibu, nosapnojot, sarunajoties ar draugiem vai kol€giem un
dazados citos veidos.

[zmantojot savas zinaSanas, pieredzi un informaciju teksta, aizpildiet tabulu, atbildot uz

dotajiem jautajumiem.

Ka zinat, ka ta ir laba biznesa
ideja?

Kas ir ideja? Kas ir biznesa ideja?

Ar grupa paveikto iepazistiniet klasesbiedrus.
Klases diskusija vienojieties par kopigam atbildém.
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Socidlas zinibas un vésture. 6.4. Ka raksturot uznéméjdarbibu?

3. uzdevums.
Izt€lojies, ka tava draudzene Katrina ir atstitijusi ligumu, lai tu atnac pie vinas parrunat
ideju zZimét smiekligas apsveikumu kartites dzimSanas dienam un vardadienam. Vina vélas
ar tevi aprunaties, lai izlemtu, vai ir verts to darft.
3.1. Uzraksti 2 jautajumus, lai parliecinatos, vai vinai piemit nepiecieSamas spéjas

un prasmes!

3.2. Uzraksti 3 jautajumus, lai parliecinatos, ka vina ir iecergjusi realiz€t So ideju!

3.3. Aizpildi tabulu, analizgjot savas prasmes un sabiedribas vajadzibas!

Ko es protu? (Pieméram, bizutérijas izstraddajumu raZosana,
Kas man padodas vislabak? galda spélu izveidosana.)
Ko man patik darit?

Ar kadam problémam ikdiena
saskaras mani klasesbiedri un
vienaudzi?

Ar kadam problémam ikdiena
saskaras pieaugusie?

Kada ideja sniegtu labumu
sabiedribai?

3.4. Pienem lémumu.

Es izvelos izgatavot/piedavat

Mans piedavatais produkts biis vajadzigs (kam?) ,

jo atrisinas (kadu problému?)
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Pievienota vértiba

4. uzdevums.

Iepazisties ar informaciju “Mana ekonomika” par to, kas ir produkta pievienota vertiba.
Informacija pieejama tieSsaiste: https://www.naudasskola.lv/lv/mana-ekonomika/limeni/4-6/
darba-tirgus/jaunradita-vertiba

Jautajuma zimes vieta ieraksti savu piedavajumu.

Veido aprakstu sava piedavata produkta pievienotajai vertibai.
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Produkta izmaksas un virziSana tirgi

5. uzdevums.
Veic aprékinus, kadas ir tavas piedavatas preces razoSanas izmaksas.

Izmaksu un cenas aprékins vienam produktam.

€/par vienibu

Materiali/izejvielas:

Samaksa par tavu darbu:

Izmaksas kopa:

Pelna:

Cena:

6. uzdevums.

Lai izpétitu, vai péc produkta biis pieprasijums, izstrada anketu, ar kuras palidzibu
noskaidro, vai potencialie klienti ir gatavi produktu iegadaties.

Izmanto atgadni “Ka veidot aptauju?”.

Noskaidro!
» Vai potencialais klients ir gatavs maksat par produktu tevis aprékinato cenu?
* Vai §ads produkts potencialajam klientam ir vajadzigs?

e Vai klientam ir ieteikumi produkta uzlaboSanai?

Izstrada anketas atbilzu kopsavilkumu. Iepazistini ar kopsavilkumu klasesbiedrus.
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7. uzdevums.

[zmantojot Google meklétaju, atrodi vismaz 5 konkurentus, kuri piedava tirgt tadu pasu
vai lidzigu produktu. Izvelies tos konkurentu uznémumus, kuri atrodas vistuvak tavai
dzivesvietai. Aizpildi tabulu.

Konkurents Cena par produktu Produkta prieksrocibas

Analizg situaciju tirga!
e Kadas ir konkurentu cenas salidzinajuma ar tevis noteikto cenu?
* Vai konkurentu piedavatajiem produktiem ir priekSrocibas salidzinajuma ar tevis
piedavato produktu?
e Kas biitu jamaina, lai situacija uzlabotos?

8. uzdevums.
Izveido reklamas bukletu, katalogu vai plakatu, kura informe potencialos un esoSos klientus
par savu uznémumu un piedavatajiem produktiem. Informativaja materiala ir jabiit:

e uznémuma logo;

e sauklim;

e produkta aprakstam un attéliem;

* kontaktinformacijai.

Izstradato informativo materialu novieto klases izstade.

[zmantojot uzdevuma izpildes kontrolsarakstu, noverte kada cita klasesbiedra izstradato
materialu un sniedz atgriezenisko saiti.
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Piekritu/nepiekritu; kapéc?

leteikumi uzlabojumiem, ja tadi nepieciesami.

Informacija ir viegli
uztverama

Sauklis atbilst reklamé&tajam
produktam

Materiala ievietota
informacija atspogulo
produkta prieksSrocibas

Viegli atrast
kontaktinformaciju

Ievietotie atteli papildina
produkta aprakstu

9. uzdevums.

Piedalies uznéméjdarbibas pasakuma.

Izmantojot tirgoSanas stendu, cenu zimes un informativos materialus, piedava
potencialajiem klientiem savu kvalitativi izstradato produktu.

Dalibas apraksts

e Tavam produktam ir nepiecieSams tirdzniecibas stends. Tas ir javeido ta, lai pircgjs
to pamanitu.

e Pirms produkta tirgoSanas japadoma par iepakojuma nepiecieSamibu.

* Pirms pasakuma ir jasagatavo cenu zimes — tam jabut labi redzamam, saskanotam
ar stenda kopigo noformé&jumu.

e Stenda ir jabiit arT informativajam materialam par produktu un uzpémumu.

e Tev jabut gatavam stastit par savu produktu, ta priekSrocibam, nepiecieSamibu
to iegadaties.
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